TERCEIRA

0 acordo non contén condicions relativas a

tres restricions especificas (clausulas “grises” Serie de Divulgacion do TGDC
= 0 acordo pode beneficiarse da exencion

agas no relativo a esa clausula):

® O acordo non contén clausulas inhibitorias da

competencia aplicables durante a vixencia do AS normas de Compﬁteﬂda C

contrato. No contrato non se poden establecer

cIéusuIasﬁe non competencia de duracion indefinida 0S aCOTdOS de SmelﬂlStraClén
ou de mais de cinco anos. e dlStleUClOﬂ

0 acordo non contén clausulas inhibitorias da

competencia aplicables con posterioridade a

resolucion do contrato. Para que resulten aceptables

deben limitarse a un periodo maximo dun ano e

cumprir certas condicions.

Auditorio
0 acordo non contén clausulas de exclusion de I
marcas especificas nun sistema de distribucién
selectiva, € dicir que impiden aos distribuidores
membros dunha rede selectiva vender produtos de
determinados fabricantes competidores.

Para mais informacion, dirixirse:

www.tgdcompetencia.org
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Moitas empresas situadas en elos
diferentes da cadea de valor dun
produto establecen acordos. Estes
acordos verticais, poden ser de dous
tipos: de subministracion e de
distribucion.

Un acordo de subministracion industrial
entre o fabricante dun comporiente e o
fabricante dun produto que utiliza o devandito
compofente tamén €é un acordo vertical,
mentres que os acordos de distribucion entre
un fabricante e un almacenista ou entre un
fabricante e un retallista son exemplos tipicos
de acordos verticais. Na categoria dos acordos
de distribucion podese diferenciar entre:
acordos de distribucion selectiva, acordos de
distribucion exclusiva e acordos de franquia.

Pode haber acordos verticais que limiten a
competencia. Neste caso falase de restricions
verticais.

Por exemplo, a prohibicion de que o
comprador adquira produtos de competidores
ou a esixencia de que o provedor soamente
venda a determinado comprador, son
restricions verticais.

O apartado 1 do artigo 1 da Lei de Defensa
da Competencia prohibe todos os acordos
entre empresas que consistan en:

® fixar directa ou indirectamente os prezos de compra
ou de venda ou outras condicions de transaccion;

® limitar ou controlar a producion, o mercado, o
desenvolvemento técnico ou os investimentos;

repartirse os mercados ou as fontes de abastecemento;

aplicar a terceiros contratantes condicions desiguais
para prestacions equivalentes, que ocasionen a estes
unha desvantaxe competitiva;

subordinar a celebracion de contratos a aceptacion,
polos outros contratantes, de prestacions
suplementarias que, pola sua natureza ou segundo
0s usos mercantis, non garden relacion algunha co
obxecto de devanditos contratos.

As restricions verticais poden ter efectos negativos pero
tamén poden resultar beneficiosas. Por iso, 0 apartado
3 do artigo 1 da Lei de Defensa da Competencia indica
que as prohibicions do apartado 1 poderan ser declaradas
inaplicables cando contribluan a mellorar a producion
ou a distribucion dos produtos, ou a fomentar o progreso
técnico ou econdmico, e reserven aos usuarios unha
participacion equitativa no beneficio resultante.

Para evitar ter que examinar cada caso concreto de
acordo e valorar se restrinxe, ou non, a competencia,
promulgouse o Regulamento (CE) n° 2790/1999, de
exencion por categorias (REC), que creou o que se pode
denominar unha zona de sequridade para os acordos
verticais. Esta zona de sequridade relacionase con tres
condicions.

PRIMEIRA

As empresas poderan ter a sequridade de que
os contratos verticais que asinen non infrinxen
a Lei de Defensa da competencia se o acordo
non contén ningunha das 5 clausulas
consideradas especialmente graves (clausulas
“negras"):

® 0 acordo non limita a liberdade dos distribuidores
de fixar os prezos aos que revenden os produtos por
medio do establecemento, directo ou indirecto, de
prezos de revenda minimos e fixos.

0 acordo non limita a liberdade dos distribuidores
de decidir onde e a quen venden os produtos. No
entanto, o REC prevé excepcions a esta regra,
excepcions que permiten, por exemplo, que as
empresas apliquen sistemas de distribucion exclusiva
ou selectiva.

0 acordo non limita a liberdade dos distribuidores
integrados nunha rede de distribucidn selectiva de
vender a calquera usuario final. No entanto, o REC
admite como excepcion unha clausula de
emprazamento.

0 acordo non limita a liberdade dos distribuidores
integrados nunha rede de distribucion selectiva de
vender e de comprar os produtos obxecto do contrato
a outros distribuidores integrantes da mesma rede.
Xa que logo, o provedor non pode obrigar aos
distribuidores da sua rede a que unicamente lle
compren a el os produtos obxecto do contrato.

O acordo non limita a liberdade de que os usuarios
finais, reparadores independentes e provedores de
servizos compren pezas de recambio directamente
ao fabricante das mesmas.

SEGUNDA

A empresa provedora (ou, no caso de
subministracion exclusiva, o distribuidor) non
posue unha cota de mercado superior ao 30%
no mercado de referencia.




